Prodejni proces - Casovy harmonogram
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CASOVE ASPEKTY : Konec tnora: Predb&zné Patek 25.3.: Auditovalé finaneni
: celoroéni finanéni vysledky za rok vysledky za rok .2004
.
.
M&A Proces . .
Priprava data roomu (pro tcely zajemct) . H
Provedeni ekonomického a pravniho due diligence H .
Priprava IM a transakcni dokumentace H .
Vyjednani a uzavieni dohody o duvérnosti . . H
Distribuce Procesniho dopisu (nejblizsi datum, nejza$si datum) H H X< > X H
Distribuce IM (nejblizsi datum, nejzassi datum) H X X .
Posuzovani IM ze strany potencialnich zajemct H
Féaze | - termin pro podani nabidek E X .
Vybér zajemcti pro ucast ve Fazi Il .
Priprava manazerské prezentace :
Manazerské prezentace . -
Data Room pro zajemce H H .
Otazky a odpovédi potencialnich zajemct . - . -
Navstévy spolesnosti . H .
Distribuce navrhu podminek kupni smlouvy ("KS") E H X .
Komentére zajemcti ke KS . . H X .
Distribuce revidované KS H H E X .
Priprava finalnich nabidek ze strany zajemct . . : _ .
Faze Il - termin pro podani nabidek B B E { .
Vybeér finalniho kandidata (kandidat) E H
Vyjednavani, podpis a oznameni (vyporadani po obdrzeni souhlast) . H
: : :
: : :
: : :
Nabidka na kapitalovych trzich Pocatecni Pokrogila pripravna faze Marketingova faze
Vyzadani si nabidek a jmenovani pravniho poradce upisovatelt - - .
Tvorba Smlovy o upsani . . H .
Dodéni prvniho navrhu Smiouvy o dpisu GT H H X E .
CT mé potvrdit schopnost poskytnout prohlageni a zaruky ve smlouvé o upsani . . X . H
Definice rozsahu finanénich informaci a role auditora : : : :
Provedeni ekonomického a pravniho due diligence E E
Priprava prospektu . .
Priprava dokumentace (i.e. smlouva o upsani, potvrzujici dopisy, pravni posudky) H H
Jednani s regulatorem H H . H
Doruceni prospektu regulatorovi (pokud to bude nutné) H H HEE" .
Prezkoumani prospektu regulatorem (pokud to bude nutné) H H
Priprava marketingovych materialii . .
Oznd io ij a djeni $koleni prodejcu E E g
Poskytovani informaci investorim . . H
Vytisténi predbézného prospektu H H E
Marketing / Roadshow / Bookbuilding H H .
Cenotvorba . . H
Tisténi finalniho prospektu E E .
Podpis smlouvy o upséni, doruéeni potvrzujicich dopist . . H H X
Vyporadani a uzavieni; Doruceni pravnich posudk H H . . X
: : Hl -
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ROZHODNUTI O KUPUJICICH PRO M&A PROCESU ANEBO SE ZAMERIT NA STRATEGII ECM. V/ VYBER M&A INVESTORA CI
PRIVATIZACNI PROCES PRIPADE VOLBY M&A ROZHODNUTI O VYBERU ZAJEMCU PROVEDENI TRANSAKCE
STRATEGII PRO FAZI 2 ECM




